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Características
◗ El grupo BigMat rompió la dinámica del mercado con estos 
nuevos espacios comerciales, que reinventan el concepto 
tradicional de la tienda de materiales de construcción.
◗ Todos estos BigMat City cubren las necesidades de 
una demanda creciente y completan la oferta de produc-
tos y servicios de los puntos de venta BigMat principales.
◗ En sus instalaciones pueden adquirirse todas las refe-
rencias de la marca para reforma y obra nueva.
◗ Todos ellos disponen de una zona Cocoon, donde se 
exponen las últimas tendencias en papel, pavimentos y 
revestimientos, puertas, ventanas, etc. 

Nació como uno de los proyectos estrella de 2016 y las cifras confirman que se han superado las 
expectativas del grupo BigMat. Estos puntos de venta introdujeron un nuevo concepto de tienda de 
proximidad multiespecialista en materiales de construcción, que ha contado con el beneplácito tanto del 
profesional como del consumidor final. Hasta el momento hay abiertos 13 centros BigMat City y a corto y 
medio plazo está prevista la apertura de 15 más, de los cuales siete ya están en proyecto y construcción.

◗ Todos los puntos de venta de BigMat City disponen de 
servicio de entrega a domicilio o a pie de obra, reposi-
ción en 48 horas y promociones y ofertas semanales.

Ventajas
◗ Una de las premisas más importantes de BigMat City 
es recuperar la esencia del comercio de proximidad, 
para que el cliente no tenga necesidad de desplazarse 
para realizar sus compras.
◗ La distribución de los BigMat City se hace siguiendo crite-
rios de máxima racionalidad, para facilitar al máximo al usua-
rio la búsqueda y localización de productos y referencias.
◗ La flexibilidad del proyecto es otra de las singularidades 
de BigMat City, que se adapta siempre a las característi-
cas y necesidades de la población en la que se ubica, 
del socio y del mercado.
◗ En relación a sus servicios, los BigMat City ofrecen ase-
soramiento personalizado por parte de personal cualifi-
cado sobre productos y materiales de construcción, 
electricidad y pintura, cálculos y resistencias y EPI´s.
◗ Tanto el profesional, que sigue siendo fundamental e 
imprescindible para esta central de compras, como el 
cliente final podrán beneficiarse de magníficas condicio-
nes de financiación y las ventajas de la tarjeta BigMat Vip.
◗ Los socios han respondido magníficamente a esta 
nueva oportunidad de negocio y hay más de un centenar 
de solicitudes en proceso de estudio.  
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BigMat City continúa imparable
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